
Sind Sie stolz, auf das, was Sie

in den letzten drei Jahren erreicht

haben?

Dr. Mustroph Stolz – ein wenig

schon auf die konsequente und letzt-

lich erfolgreiche Umsetzung meiner

Zielstellungen, sowie der Chance,

mich selbst zu verwirklichen.

Wie kamen sie auf den

Namen TRYPO?

Dr. Mustroph Grundlage waren

Form und Aufbau des Firmenlogos.

Aus den Buchstaben von fünf ausge-

wählten Begriffen, die den Unterneh-

menszweck beschreiben, habe ich

mehrere Varianten kreiert, diese auf

die Verfügbarkeit der Internet-Domain,

auf Markenrechte Dritter geprüft und

mich dann für »TRYPO« entschieden.

Welche Schwierigkeiten traten auf?

Dr. Mustroph In den einzelnen

Phasen des Unternehmensaufbaus

waren und sind sehr verschiedene

Herausforderungen zu lösen. In der

Frühphase galt es, die vielleicht eher

noch embryonalhaften Vorstellungen

in ein tragfähiges Unternehmenskon-

zept umzusetzen. Dies war auch ein

Lernprozess. Auf Basis des ausgereif-

ten Konzeptes war dann die Finanzie-

rung für die Investitionsphase zu

lösen. Seit Aufnahme der Produktion

ist es stetige Aufgabe, die Nachfrage

der Kunden exzellent zu befriedigen.

Welche Unterstützung haben

Sie erhalten?

Dr. Mustroph In der Frühphase

habe ich gern auf die Hilfe meines Un-

ternehmensberaters Carsten Wiebers

gesetzt. Sein Coaching half entschei-

dend, die sog. »Spreu vom Weizen«

der eigenen Vorstellungen zu trennen.

Das Engagement der Volksbank Mag-

deburg e.G. machte den Weg frei für

die Realisierung der Investitionen. In

der laufenden Phase der Unterneh-

mensstabilisierung erhalte ich natür-

lich die größte Unterstützung durch

meine Kunden, die entsprechende

Aufträge einstellen.
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fähigen Konzepts aufwenden, lohnen

sich, denn der Geschäftsplan gibt

Ihnen viel Planungssicherheit. In ihm

stellen Sie dar, wie Sie sich die Reali-

sierung Ihres Vorhabens vorstellen.

Sie zeigen, was Sie vorhaben, dass Ihr

Plan realistisch und Erfolg verspre-

chend ist und nicht zuletzt, dass es

sinnvoll ist, in Sie zu investieren. Den-

ken Sie bei der Weiterentwicklung Ihrer

Geschäftsidee auch daran, die ein-

zelnen Aspekte Ihres Konzeptes ent-

sprechend zu aktualisieren und zu

überarbeiten.

Wird es teuer, wenn ein Gründer

Ihre Dienste in Anspruch nimmt?

Wiebers Im Fall des Herrn Dr.

Mustroph entschieden wir uns für

das Beratungsprogramm des Landes

Sachsen-Anhalt, wodurch die Kosten

erheblich abgefedert wurden. Das

Land und die EU sahen hier eine För-

derung der Beratungskosten für junge

Unternehmen in der Gründungsphase

vor. Die Höhe der Förderung lag bei

75 % des Beratungshonorars, derzeit

sind es noch 65 %. Der Projektträger

für dieses Programm ist die RKW

Sachsen-Anhalt GmbH. Hier erhalten

Sie die Anträge, die Bewilligung erfolgt

in der Regel sehr kurzfristig und ist

sehr unbürokratisch. Die RKW Sach-

sen-Anhalt GmbH überwacht die Bera-

tungsphase, überprüft alle Konzepte

und Berichte und somit auch mich

und meine Arbeit. Und die RKW

Sachsen-Anhalt GmbH garantiert ab-

solute Verschwiegenheit.

War die Zusammenarbeit

erfolgreich?

Dr. Mustroph Das steht für mich

außer Frage. Das Unternehmen befin-

det sich auf einem guten Weg.

Was sind die Herausforderungen

für die nächsten Jahre?

Dr. Mustroph In der nächsten Zeit

steht die weitere wirtschaftliche Stabili-

sierung des Unternehmens mit einem

gesunden Wachstum im Vordergrund.

Mittel- bis längerfristig sollen die ver-

fügbaren Kapazitäten und die Ange-

botsbreite unserer Leistungen den

Markterfordernissen angepasst wer-

den. Für die daraus resultierenden

Anforderungen an die Vorbereitungen

und Planungen greife ich gern auf die

Erfahrungen von Herrn Wiebers und

der RKW Sachsen-Anhalt GmbH zu-

rück.

Dipl.-Soziologe

Carsten Wiebers

Berater, Rating-Advisor

Wir beraten und coachen Existenz-

gründer auf dem Weg in die berufliche

Selbstständigkeit. Kleine und mittel-

ständische Unternehmen unterstützen

wir bei der Festigung, Finanzierung

sowie beim weiteren Ausbau. Wir be-

reiten Unternehmen auf Risikomana-

gement und Rating (Unternehmens-

bewertung) vor. Praktikable Nachfol-

geregelungen gestalten wir gemein-

sam mit Senior-Unternehmern.

Dipl.-Soziologe Carsten Wiebers

Liebknechtstraße 66

39110 Magdeburg

Tel. +49 391 7 27 96 64

Fax +49 391 7 27 96 74

Fon +49 171 5 06 97 30

carsten.wiebers@arcor.de

Die Firma TRYPO GmbH mit Sitz in

Magdeburg wurde im Jahr 2002 ge-

gründet. Dem Gesellschaftszweck fol-

gend, hat sich das Unternehmen auf

die Auftragsverarbeitung von kleineren

und mittleren Chargen thermoplasti-

scher Kunststoffe spezialisiert. Das fle-

xible Eingehen auf Kundenwünsche,

eine ausgezeichnete Termintreue so-

wie eine hohe Qualitätstreue sind Stär-

ken des Unternehmens.

TRYPO GmbH

Paul-Ecke-Straße 6

39114 Magdeburg

Tel. +49 391 88 69-180

Fax +49 391 88 69-182

info@trypo.de

www.trypo.de

Ihr Partner für Kompetenz

und Wachstum

Die RKW Sachsen-Anhalt GmbH

trägt durch ihr Beratungsangebot

aktiv dazu bei, kleine und mittlere

Unternehmen in Sachsen-Anhalt

wettbewerbsfähig zu gestalten,

denn durch lösungsorientiertes

Denken und aktive externe Hilfe

lässt sich wirtschaftliches Wachs-

tum organisieren.

RKW Sachsen-Anhalt GmbH

Tismarstraße 20

39108 Magdeburg

Tel. +49 391 7 36 19-0

Fax +49 391 7 36 19-33

info@rkw-sachsenanhalt.de

www.rkw-sachsenanhalt.de

Herr Wiebers, was ist das Wichtigste

für Sie als Unternehmensberater?

Wiebers Der Geschäftsplan, der

für angehende Unternehmer zum

Pflichtprogramm gehört. Er dient vor

allem Kreditgebern dazu, die Ge-

schäftsidee und deren Chancen zu be-

urteilen. Auch für den Gründer selbst

ist er eine wichtige Stütze. Wer die

Selbstständigkeit genau plant und vor-

bereitet, weiß um seine eigenen Stär-

ken und um den Nutzen seiner

Produkte. Außerdem kennt er die Pro-

bleme und Risiken und seine Schwä-

chen. Eine erfolgreiche Existenz-

gründung beginnt darum mit einer

sorgfältigen Planung und gründlichen

Beratung. Der Geschäftsplan ist das

Gründungs-Konzept und Herzstück ei-

ner Unternehmensplanung. Hier wer-

den in Vorbereitung der Gründung alle

relevanten Informationen und Daten

über Ihr Unternehmen und Ihr Produkt

zusammengetragen. Wenn Sie sorg-

fältig geplant ist, ist das Gründungs-

Konzept nicht nur ein wichtiges Instru-

ment bei der Verhandlung mit Ihrer

Hausbank über einen Kredit. Der Ge-

schäftsplan ist auch eine Art Hand-

buch und Fahrplan, in dem Sie immer

wieder nachschlagen können, um zu

überprüfen, ob Sie ihre Ziele erreicht

haben. Die Zeit oder die Kosten, die

Sie für die Ausarbeitung eines trag-


